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‘IR BEN HEEL PUUR MET
MIJN VAK BLEZIG

NIENKE PLATENBURG (

Bent u aan d¢ kant gezet?
“Nee, ik had al langer
cle ambitie om voor me
zelf te beginnen. Toen
EssentialPeople in 20046
door hat Britse Badenoch
& Clark werd overgenc-
men, werd ik onclerdecl
wan een gioot  bedrijf
rnen met Dat paste minder g-:::ed
bij mij. Als ik wilde, kon
ik doorgaan, maar ik
lon me steeds minder
vinden in de richting
wvan het bedmnjf.”

U rekent één taricf vaor
apdrachtgever en interimmer: Holt u de markt niet wit?
*Zaker niet. Doordat ik me heel sterk concentreer op
het samenbrengen van prolessional en opdrachtge
ver en niet word algeleid door facturatie of marges,
ben ik juist heal puur met het vak beazig.”

U laat ook de inferinimers meebetalen. Wearom?
"Daarmee kopen ze wvrijheid. Ik maak alleen de
match. Beide betalan 5.200 euro en vervelgens trek
ik me terug. Ik stel daarom ook geen relatiebeding
Als de interimmear met de opdrachtgever verder wil,
darn moet dat kunnen.”

L modlel lijkt me niets voor beginnende professionals,
“MNee, ik zoek ervaren mensen. lk kan mijn professic-
nals niet opleiden of begeleiden op de werkplek”

Waarom de naam Yoxa?

“Die kinkt lekker, [k wilde eerst een naam waarin
ook herkenbaar het woord interim voorlowam, Maar
toen ik een webadres wilde aanmaken, blsek dat
onmegelijk. Teen heb ik de letters "y’ en 'x’ naast
elkaar gezet”

Wearom v en x'?
"Daarmes kun je een gekke naam maken die blijht
hangen.”



